
Phải chăng khi nói đến “nghề”, chúng ta thường nói đến sự hiểu biết và kỹ năng chuyên sâu về 
một lĩnh vực chuyên môn nào đó. Còn “nghiệp” hiểu theo nghĩa thông thường chính là “duyên 
nợ” với một nghề mà mình đã tự nguyện lựa chọn và đeo đuổi suốt cả cuộc đời?

Câu trả lời rõ ràng nhất về điều này có lẽ giống như PGS.TS Trần Trọng Dương - Viện Nghiên 
cứu Hán Nôm, Viện Hàn lâm KHXH Việt Nam từng chia sẻ: Cái nghề là cái mình chọn; cái nghiệp 
là cái đeo đẳng mình, là cái gắn bó với mình, là cái đày đọa mình, cũng là cái quyến rũ mình 
bằng sự đày đọa của nó. Nó nằm ngoài mọi quyền lực và quyền lợi, nằm ngoài sự cưỡng bách 
của cuộc sống và cơ chế. Nó là sự thôi thúc từ bên trong, nó là một ham muốn thuần túy lý tính, 
nhưng được xuất phát như một nhu cầu bản năng: tồn tại.

Hay như dự án “biểu tượng mới” của thành phố Đà Nẵng - MLandmark Đà Nẵng, ngay từ đầu 
anh Nguyễn Khắc Huy đã đánh giá rằng: “MLandmark là một sản phẩm tái định nghĩa lại căn hộ 

hạng sang và cao cấp tại thành phố Đà Nẵng, chủ đầu tư xác định không so sánh với các dự án 

khác ở thành phố Đà Nẵng, mà so sánh với các căn hộ mang thương hiệu Marriott ở Hà Nội và 

Sài Gòn. Như vậy khi so sánh mới có sự chuẩn xác cao hơn.”

Để có thể tự tin “đi trước một bước”, không ngại 
thay đổi những định nghĩa thông thường được gắn 
lên những sản phẩm, người Alphanam đã tạo ra sự 
khác biệt, hiểu sâu và rõ những nhu cầu của khách 
hàng để tiên phong đổi mới. Là những người lành 
nghề kinh doanh, lại thường xuyên kết nối trực tiếp 
với khách hàng, anh Huy và anh Hoàng đều hiểu 

rất rõ phân khúc khách hàng mà sản phẩm mang 
thương hiệu Alphanam hướng tới, thấu những nỗi 
đau mà họ gặp phải, và giải quyết những vấn đề 
mà thậm chí họ còn chưa nói ra. Đó là tinh thần của 
người Sales Bất động sản, sự nhạy bén và cái tâm 
trong nghề mà họ dành bao năm để đúc kết. 

Từ việc giúp người lao động phổ thông sở hữu ngôi nhà đầu tiên đến việc mang đến những sản 
phẩm cao cấp vượt mong đợi, Alphanam đang từng bước thay đổi khái niệm về bất động sản, 
không chỉ ở những tỉnh thành lớn mà còn trên khắp cả nước. Và đội ngũ kinh doanh Virex 
Property là những người đứng đầu sóng ngọn gió, mang sứ mệnh truyền tải và lan tỏa giá trị 
sản phẩm người Alphanam đến với cộng đồng, xã hội.

CHUYỆN “NGHỀ” VÀ “NGHIỆP”

Và với anh Tường Duy Hoàng, nghề 
sales Bất động sản cũng không chỉ là 
một cái nghề, mà nó còn là “cái 
nghiệp”. Bén duyên với nghề đến nay 
đã được 11 năm, đó có thể coi là cơ 
duyên, là nhân quả của quá trình học 
tập và tích lũy, là sự bản lĩnh chuyển 
mình từ một nhân viên tín dụng ngân 
hàng trở thành giám đốc kinh doanh 
qua những nấc thang gian nan của 
hành trình tìm kiếm đam mê và theo 
đuổi đến cùng. 

NGHỀ SALES BẤT ĐỘNG SẢN 
“KHÓ” HAY “DỄ”?

Có vẻ như đa số mọi người đều nghĩ rằng, ra trường 
không biết làm gì thì làm sales?

Là một người làm trong nghề sales Bất 
động sản từ những ngày đầu bước 
chân ra thị trường lao động - năm 
2009 đến nay, Anh Đỗ Khắc Huy - 
Tổng Giám đốc CTCP Virex Property, 
mang một góc nhìn khác “định nghĩa 
lại” những điều mà đa số mọi người đã 
lầm tưởng.

LỤA NGUYỄNNỘI DUNG THÁI SƠNTHIẾT KẾ TIẾN THÀNHẢNH

Hành trình rực rỡ đó bao gồm cả những cảm xúc vỡ òa trong hạnh phúc khi những cố gắng của 
anh cùng đội ngũ cuối cùng đã kết thành “quả ngọt”: Chỉ sau 4 tháng triển khai, dự án NOXH 

Golden Square Lào Cai đã nhận được hơn nửa số booking của toàn dự án”; Cả sự nghẹn ngào 
xúc động khi chứng kiến “Những cô chú 40-50 tuổi lần đầu tiên trong đời có được ngôi nhà của 

riêng mình!”; Cùng sự tự hào khi đứa con tinh thần còn vượt lên trên cả mong đợi “Sảnh đón 

tiếp, căn hộ hoàn thiện, tiểu cảnh vườn Nhật – tất cả đều vượt xa khái niệm NOXH thông thường, 

chính bản thân người dân Lào Cai cũng cảm thấy rất tự hào khi trên mảnh đất Lào Cai của họ có 

dự án NOXH thay đổi khái niệm theo đúng tiêu chí của Thủ Tướng như thế này.” 

Bởi mang cả đam mê, hoài bão, những rung động xúc cảm trọn vẹn trên hành trình gian nan 
đến huy hoàng, kinh doanh Bất động sản là nghề nghiệp mà anh đã dành cả thanh xuân để 
lựa chọn, và dành cả cuộc đời để đi cùng.

Bằng việc học tập không ngừng nghỉ, bên cạnh bằng cử nhân đại học ngành công nghệ thông 
tin, anh đã trang bị cho mình thêm một bằng cử nhân Luật (2013 - 2015), bằng thạc sĩ MBA 
(2021) & hiện tại là nghiên cứu sinh tiến sĩ về lĩnh vực Quản lý Kinh tế, anh đã dùng chính những 
nỗ lực học hỏi của mình để chứng minh rằng: Làm nghề sales Bất động sản không dễ đến thế, 
không phải ai cũng làm được và không phải ai cũng sẽ bám trụ được với nghề đến cuối cùng. 
Những tấm bằng của anh cũng chính là “chứng nhận cho mình có một giá trị nào đó được xã 

hội công nhận” mà không lời nói nào có thể thay thế được.

“Nếu có background chắc, được đào tạo ở những môi 

trường uy tín, chuyên nghiệp sẽ có định hướng - lối đi rất rõ 

ràng & đứng vững trong ngành này. Còn nếu chỉ theo ngành 

sales Bất động sản theo kiểu “chộp giật”, tức không trang bị 

thêm kiến thức gì cho mình, thì cũng chỉ làm 1-2 vụ là rút.”

Anh cũng cho biết thêm. “Dự án nào cũng sẽ có 

điểm mạnh và hạn chế, không có dự án nào là hoàn 

toàn hoàn hảo cả, vì vậy mà dân kinh doanh cần cập 

nhật hàng ngày thông tin thị hiếu của khách hàng, 

của thị trường bên ngoài, các đối thủ cạnh tranh để 

biết mình biết ta - trăm trận trăm thắng”.

Theo anh Huy, khi đã kinh qua những dự án Bất 
động sản khác nhau, từ phân khúc tầm trung đến 
cao cấp, từ Nhà ở xã hội đến các căn hộ hạng sang 
trên khắp mảnh đất hình chữ S, khách hàng đều là 
những người có nền tảng kiến thức sâu rộng, cho 
nên, “kiến thức là tiên quyết và mức độ chân thành, 

thật thà là số một - điều mà tôi luôn chỉ dạy, đào tạo 

cho đội ngũ của mình.”

“Đối với đội ngũ kinh doanh bất động sản, tôi luôn có một châm ngôn hoạt động 
“Đã là dân kinh doanh thì phải linh hoạt!”. Tuy nhiên, với kinh doanh Bất động sản 
thì phải linh hoạt dựa trên các nguyên tắc, tiêu chí và tôn chỉ nghề nghiệp. 

Chúng ta có những hành lang, ranh giới để chúng ta gọi là thước đo, và người sales 
Bất động sản phải luôn bám vào đó để không chỉ bán được hàng mà còn bán giá trị 
cho khách hàng. Từ đó, các bạn sales có thể bán cho khách hàng nhiều sản phẩm, 
giữ khách hàng đi với mình lâu dài.” - Anh Đỗ Khắc Huy tận tình chia sẻ.

LINH HOẠT DỰA TRÊN NGUYÊN TẮC: 
BÍ QUYẾT “SỐNG CÒN” CỦA “DÂN KINH DOANH”

TÂM HUYẾT CỦA NGƯỜI ALPHANAM THAY ĐỔI KHÁI NIỆM 
CỦA SẢN PHẨM BẤT ĐỘNG SẢN TRÊN THỊ TRƯỜNG

Với tinh thần ấy, không chỉ King Palace Hà Nội, Khu đô thị Golden City An Giang, NOXH Golden 
Square Lào Cai hay MLandmark Đà Nẵng, mà những dự án như Khu đô thị sinh thái Thịnh Hưng 
1 & 2, Altara Residences Quy Nhơn, Làng ẩm thực quốc tế Mường Hoa hay The Residences at 
Intercontinental Sapa… cũng sẽ tiếp tục trở thành những điểm sáng khẳng định uy tín và cam 
kết của sản phẩm Alphanam trên thị trường.

CÁ NHÂN PHÁT TRIỂN, TẬP THỂ PHÁT TRIỂN
Cả anh Hoàng và anh Huy đều nhấn mạnh văn hóa làm việc tại Alphanam, nơi tinh thần “chỉ bàn 
làm, không bàn lùi” thấm sâu vào từng nhân sự. Đội ngũ được đào tạo cả về kỹ năng lẫn tinh thần, 
từ việc tìm kiếm khách hàng, tư vấn pháp lý, đến hiểu biết về phong thủy, kết cấu xây dựng… 

“Khi sales cung cấp một thông tin mà làm cho khách hàng đặt dấu hỏi thì bạn sales đó cực kỳ 

khó có thể bán được cái gì đó cho khách hàng.” - Anh Huy giải thích.

Đội ngũ kinh doanh Virex Property cũng duy trì các buổi chia sẻ hàng tháng để giúp nhân viên 
học hỏi lẫn nhau, tạo nên một đội ngũ gắn kết và linh hoạt.

Bằng sự linh hoạt, chuyển mình trong những tình thế khó khăn, mà khi thị trường 
đóng băng bởi dịch bệnh Covid, anh Đỗ Khắc Huy vẫn có thể bán tổ hợp 50 căn 
hộ King Palace, vượt chỉ tiêu nhờ thay đổi về đối tượng khách hàng; Anh Tường 
Duy Hoàng lựa chọn đổi định hướng sang kinh doanh nhà ở xã hội, mang đến giá 
trị cho cộng đồng và giữ trọn được đội ngũ kinh doanh vững chắc của mình.

King Palace, tọa lạc tại 108 Nguyễn Trãi, Thanh Xuân, Hà Nội, đã đặt dấu ấn đột phá trong phân 
khúc bất động sản cao cấp với thiết kế tinh tế và tiện ích vượt trội, hướng đến khách hàng 
thượng lưu. Ngay từ khi bắt đầu xuất hiện tại thị trường Bất động sản, dự án đã trở thành “một 
chuẩn mực sống mới cho căn hộ hạng sang”, thu hút sự quan tâm của giới báo chí, giới đầu tư 
cùng đông đảo người dân thủ đô & các thành phố lân cận. “Đây là một dự án nổi bật mà đến 

giờ phút này tôi vẫn nhớ như in từng chi tiết”, anh Nguyễn Khắc Huy chia sẻ.

Golden City An Giang, tọa lạc tại ngã ba Nguyễn Hoàng và Nguyễn Thái Học, phường Mỹ Hòa, 
TP. Long Xuyên, là khu đô thị hiện đại tiên phong, tái định nghĩa không gian sống tại miền Tây 
Nam Bộ. Năm 2018, khi mới gia nhập Alphanam, anh Huy đã xây dựng đội ngũ nhân sự đông 
đảo - nhiệt thành, tổ chức đào tạo hàng ngày để thấu hiểu khách hàng, giúp dự án đạt doanh 
thu đột phá, trở thành biểu tượng thịnh vượng, góp phần thay đổi diện mạo TP. Long Xuyên và 
thúc đẩy kinh tế địa phương.

Dự án Golden Square Lào Cai là minh chứng cho tầm nhìn của Alphanam trong việc nâng tầm chất lượng NOXH. 
Anh Hoàng không thể quên cuộc phỏng vấn với Chủ tịch Nguyễn Tuấn Hải từ những ngày đầu anh vào làm tại 
Alphanam - 1 năm về trước, Chủ tịch đã đã chia sẻ tâm huyết về một dự án NOXH mang tiêu chuẩn chung cư 
cao cấp, thay đổi hoàn toàn khái niệm về NOXH trong mắt anh, và cho đến giờ là trong mắt cả ngàn người dân 
Lào Cai. “Đến bây giờ, sau khoảng 6 tháng triển khai dự án, những điều mà Chủ tịch nói trong cuộc họp đầu tiên 

đều đang dần hình thành. Đó là cam kết, là tâm huyết mà không phải Tập đoàn nào cũng có thể làm được!”


